
Podcast: tips om te netwerken 
 

Netwerken is meer dan visitekaartjes uitdelen en verkooppraatjes houden met een 
borrel in de hand. De kern van netwerken is informatie verzamelen en verspreiden. We 
geven negen tips die je helpen om een goede netwerker te worden. 
 
1. Stop je tijd en energie vooral in je bestaande relaties 
Het is niet nodig om je netwerk constant verder uit te breiden. Je bestaande netwerk is een 
stuk groter dan je denkt. Je kennissen hebben op hun beurt kennissen die zij kunnen 
aanspreken om informatie in te winnen of te verspreiden. 
 
2. Ga na welke relaties het belangrijkst zijn 
Je relaties zijn niet allemaal even essentieel. Ga het belang ervan na door jezelf 3 vragen te 
stellen: 

 Levert deze relatie mij geld op? 
 Levert deze relatie nuttige informatie op? 
 Brengt deze relatie mij in contact met belangrijke nieuwe mensen? 

 
3. Leg de informatie die je hebt over je verschillende relaties goed vast 
 
4. Geef oprechte aandacht 
Om te netwerken hoef je niet noodzakelijk vlot en spontaan te zijn. Het allerbelangrijkste is 
dat je welgemeende aandacht geeft aan je kennissen. Dit doe je door op zoek te gaan naar 
gemeenschappelijke interesses, goed te luisteren en veel vragen te stellen. 
 
5. Maak niet teveel reclame voor jezelf 
Een minuutje reclame maken is prima. Maar te lang over jezelf praten roept irritatie op. 
 
6. Doe jezelf niet anders voor dan je bent 
Je hoeft niet zomaar kritiekloos in te stemmen met alles wat je kennissen zeggen. Probeer 
eerlijk te zijn en laat zien dat je op bepaalde vlakken anders bent dan hen. Lieg je, dan loop je 
de kans dat je onbetrouwbaar overkomt. 
 
7. Probeer niet onnodig in te gaan tegen de normen en waarden van je kennissen 
 
8. Denk aan je imago 
Let erop dat je kennissen een positief beeld van jou verspreiden naar de buitenwereld. Koester 
hen en behandel hen goed. Zo vergroot je de kans dat ze positief over je zijn. 
 
9. Treed eens buiten je netwerk 
Probeer af en toe relaties aan te gaan buiten je eigen sector of domein. Op die manier zet je je 
oogkleppen af en creëer je nieuwe kansen. 


